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Erkenntnisse und Aktionsplan

Vertriebs-Digitalisierung

Sichtbarkeit erhöhen, Umsatz und 
Gewinn steigern, Freiräume 

schaffen

1 2 3

Überzeugend darstellen

1 2 3

Funnels installieren

1 2 3

Abläufe und Prozess 
digitalisieren

1 2 3

So verkauft man heute

1 2 3
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Erfolgs-Pyramide
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Wo stehen Sie in 12 Monaten?
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Heute Zukunft12 Monaten
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ExpertBusiness-System
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Die 3 Ziele Ihrer Webseite
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lead Interessent

Informieren
und

qualifizieren
überzeugen

Interesse und
wecken verkaufen
lead Magnet

Besucher Kunden



Wer steht auf Ihrer Webseite im Rampenlicht?
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Die 4 Fragen Ihrer Webseiten-Besucher
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1. 3.

2. 4.
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Bin ich hier kann ich denn

richtig Anbieter vertrauen

Referenzen Auszeidgen Reise Siegel
Probleme Würde zertifikate

gibt es eine Losung was soll ich tun

für mein Problem wenn ich mehr wissen

lösunglweg Man will caution



Verkaufs-Funnel für Qualifizierungs- und Verkaufs-Gespräche
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Beispiel

| 9

Bestätigungs-Mail

Follow-Up-Mail Follow-Up-Mail Follow-Up-Mail

Retargeting Retargeting Retargeting



Das richtige Format für Ihre Lead-Magneten
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Nachfrage

Hohe Nachfrage
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eBooks PDF Dokument
ChecklistenWebinar
Tipps
kleine Ratgeber
Quiz

kostenfreie Erstberatung Newsletter



Follow-Up Kampagne - Die ersten 14 Tage
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Willkommens-Mail Frage-E-Mail Follow-Up-Video 1 Follow-Up-Video 2 Follow-Up-Video 3 Frage-E-Mail

0 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14

WM Frage Follow-Up 1 FrageFollow-Up 2 Follow-Up 3
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Begnitt Modefarbe
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Notizen
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Notizen

© Thomas Stahl | www.so-verkauft-man-heute.de | 13ExpertBusiness | So verkauft man heute


